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RESPUESTA RÁPIDA

El Seguro de Persona Clave protege a un negocio de la pérdida financiera de perder a un
propietario o empleado crítico, financiando el costo de encontrar y capacitar a un
reemplazo. Un Acuerdo de Compra-Venta, financiado con seguro de vida, permite que los
propietarios que quedan compren la parte de un socio fallecido a un precio previamente
acordado en lugar de buscar efectivo a las carreras o terminar en el negocio con un cónyuge
que está de luto. A la mayoría de los propietarios nunca se les ha explicado ninguna de las
dos.

Si tienes un negocio, tus necesidades personales de seguro de vida son solo la mitad del panorama. A la
mayoría de los propietarios nunca se les han explicado dos herramientas específicas, y ambas pueden
marcar la diferencia entre que un negocio sobreviva una tragedia o cierre por causa de una.

Seguro de Persona Clave
Si tú (o un socio o empleado crítico) fallecieras inesperadamente, ¿sobreviviría el negocio la transición? El
seguro de persona clave paga directamente al negocio, dándole efectivo para cubrir los ingresos perdidos,
encontrar y capacitar a un reemplazo, o simplemente mantener las luces encendidas durante una
transición difícil.

Financiamiento del Acuerdo de Compra-Venta
Si tienes socios de negocio, un acuerdo de compra-venta determina qué sucede con la parte de un
propietario fallecido, usualmente que los socios restantes la compren. El problema: la mayoría de los
acuerdos de compra-venta existen en papel sin ningún financiamiento real detrás. El seguro de vida es la
forma más común de financiar esa compra sin drenar el efectivo del negocio ni forzar una venta
apresurada.

Vale la pena revisar:

Si ya tienes un acuerdo de compra-venta, pregúntate con honestidad: ¿hay un mecanismo de
financiamiento real detrás, o solo una promesa en papel?

Por dónde empezar
● Identifica quién en tu negocio es verdaderamente “clave” para su supervivencia
● Obtén una valoración aproximada de lo que costaría reemplazar a esa persona
● Revisa cualquier acuerdo de compra-venta existente para verificar el financiamiento real
● Considera tanto la cobertura personal COMO la del negocio: resuelven problemas diferentes



¿Quieres ver si tu negocio tiene una brecha?
Hablemos sobre tu situación específica, sin presión, sin compromiso, solo claridad.
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